
【进出口货物贸易综合实验】 

【Comprehensive Practice Of Import and Export Trade】 

一、基本信息 
课程代码：【2065014】 
课程学分：【3】 
面向专业：【国际经济与贸易】 
课程性质：【专业必修课】 
开课院系：商学院经济贸易系 
使用教材： 

教材【Simtrade 外贸实习平台指导书】【POCIB 国际贸易从业技能综合实训平台指导书】 
  参考书目：【进出口贸易实务教程（第七版），吴百福，徐小薇，格致出版社，上海人民出版社，

2015 年 1 月第 1 版】 
【国际贸易术语解释通则®2010（Incoterms® 2010），国际商会编写，中国国际商会/国际商会中国

委员会组织编译，中国民主法治出版社，2011 年 1 月第 1 版】 
【UCP600 ICC 跟单信用证统一惯例（2007 年修订本），国际商会，中国民主法治出版社 2006

年 11 月第 1 版】  
课程网站网址： 
先修课程：【国际贸易实务 2060056（4）；外贸英语函电 2060269（4）；外贸单证制作 2060200

（2）；会计学 2060074（3）；财务管理 2060006（3）；国际市场营销 2060408（2）；国际商务谈判 
2060060（2）】 

二、课程简介 

本课程是将所学专业课程系统化、完整化、综合化的实践课程，有针对性地培养学生综合应用所学

知识和技能的能力，提高处理综合业务问题的能力。通过本课程的学习，让学生学会国际货物买卖实务

知识的运用，整合进出口货物贸易流程，从建立公司、市场调研到业务善后，切身体会到国际贸易中不

同当事人面临的具体工作与他们之间的互动关系，再利用 Simtrade 外贸实习平台模拟外贸公司的日常运

营管理，全面了解真实工作环境，全面、系统、规范地掌握从事进出口贸易的主要操作技能，最后用 POCIB
国际贸易从业技能综合实训平台进行自由交易，在接近全真的环境中掌握国际货物贸易综合应用能力，

为学生从模拟——模仿——真实贸易打基础，尽可能缩小或消除学校培养的人才与企业岗位需求的差距。 
本课程设计理念是以学生为主体，以项目任务作为载体进行能力综合实验，实行“教、学、做”一

体化课程教学，课程教学和评价由校内教师和企业专家共同完成。 
因此，要求学生在学习本课程之前应修完国际贸易、国际贸易实务、国际市场营销、国际商务谈判、

外贸单证操作、外贸英语函电等专业课程。 

三、选课建议 

本课程适合国际经济与贸易专业三年级或四年级的学生，学生应学完相应的专业课程。 

四、课程与专业毕业要求的关联性 

专业毕业要求 关联 

LO11：理解他人的观点，尊重他人的价值观，能在不同场合用书面或口头形式，与国内外客户、  
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备注：LO=learning outcomes（学习成果） 

五、课程目标/课程预期学习成果 

序

号 
课程预期学习 

成果 
课程目标 

（细化的预期学习成果） 
教与学方式 评价方式 

1 LO112 

对公司、产品、业务洽谈、签约、

履约等资料收集做成 PPT，小组

讨论用英语介绍公司、产品、业

务洽谈、签约、履约。 

项目任务引领法、

小组讨论、PPT展

示 

完 整 展 示

一 单 出 口

业务 

2 LO312 

进出口交易磋商和合同签订中

用英语独立流畅地撰写完成询

盘、发盘、还盘及接受函的书写。 

项目任务引领法 

进 出 口 业

务 操 作 评

分 

3 LO313 

进出口交易磋商和合同签订中

进出口报价、换汇成本和盈亏核

算，正确填写出口预算表以及进

口预算表。 

项目任务引领法 

进 出 口 业

务 操 作 评

分 

4 LO315 

进出口合同的履行过程不同环

节中，对于改证函、商业发票、

装箱单、托运单、投保单、进出

境报检单、进出口报关单等贸易

单证的缮制,并完成合同履行。 

项目任务引领法 

进 出 口 业

务 操 作 评

分 

不同部门的工作人员进行顺畅的沟通，建立、保持和发展一种友好的可持续的业务关系。 
LO21：学生能根据环境需要确定自己的学习目标，并主动地通过搜集信息、分析信息、讨论、实

践、质疑、创造等方法来实现学习目标。  

LO31：国际货物贸易能力：能够运用国际贸易专业知识、专业理论和相关的法律与惯例，开拓国

际市场，与目标客户建立业务关系，签订国际货物贸易合同，并完成合同的履行和善后。 
 

LO32：跨境平台运营能力: 能够跟踪分析公司产品运营行为转化数据和行为数据，准确识别市场

需求和发展趋势，不断优化运营手段和运营规则，做出合理的管理决策。  

LO33：国际商务谈判能力：能够在平等互利的基础上，通过不同渠道搜集客户信息，运用一定谈

判策略和谈判技巧，争取合作条件，达到双方满意的目的。  

LO34：经济计量分析能力：能够基于了解社会总体和单个经济单位的经济行为及其成果，以及各

变量之间相互关系，对实际经济问题初步进行定性和定量描述与分析，并初步预测经济发展趋势。  

LO35：外汇及商品风险防范能力：能够识别国际贸易中的外汇收支风险、商品交易过程的风险以

及资金风险，并能采取合理措施进行最大化的风险防范。  

LO41：遵守纪律、守信守责；具有耐挫折、抗压力的能力。（“责任”为我校校训内容之一）  
LO51：同群体保持良好的合作关系，做集体中的积极成员；善于从多个维度思考问题，利用自己

的知识与实践来提出新设想。  

LO61：具备一定的信息素养，能收集、筛选、分类、统计和汇总相关信息，并能在工作中应用信

息技术解决问题。  

LO71：愿意服务他人、服务企业、服务社会；为人热忱，富于爱心，懂得感恩（“感恩、回报、

爱心”为我校校训内容之一）  

LO81：具有基本的外语表达沟通能力与跨文化理解能力，有国际竞争与合作的意识，能够基于国

际经济、投资理论，评价企业的跨国行为可行性。  



     

六、课程内容 

序

号 
项目 

工作 

任务 
技能要求 知识要求 

项目质量标

准 
课时 

1 

进出口

交易前

的准备 

公司和

产品英

文介绍 

 能流利地用英

语介绍公司； 

 能对产品进行

合理评价，并运用

英语介绍产品，挖

掘产品亮点，突出

产品特色。 

 

 知道贸易公司

的设立程序； 

 能运用产品的

描述要点及英语表

达； 

 

公司和产品的

介绍合理且有

吸引力，能够

突出产品亮点。 

6 

交易磋

商 

 能通过网络等

方式寻找到目标客

户； 

 用英语独立流

畅地撰写完成询盘、

发盘、还盘及接受

函的书写； 

 能正确核算报

价、还价及盈亏核

算。 

 知道各种英文

函电的基本格式和

内容； 

 理解

FOB/CFR/CIF/FCA/C

PT/CIP贸易术语价

格核算过程以及不

同贸易术语价格之

间的换算； 

 学会运用进出

口盈亏核算方法。 

交易磋商信函

格式规范、内

容简洁、准确、

完整。 

报价、还价及

盈亏核算准确。 

6 

2 

进出口

交易磋

商和合

同签订 

合同签

订 

 能根据交易磋

商的条件拟定英文

进出口合同。 

 理解合同中品

质条款、数量条款、

价格条款、支付条款、

运输条款、商检条款

及争议处理条款的

内容。 

合同条款完整、

正确、具有可

操作性。 

4 

信用证

业务 

 能根据合同条

款缮制开证申请书，

把合同中的相关条

款合理转化为开证

申请书中的单据要

求； 

 能够根据合同

审核信用证条款，

并撰写改正函。 

 理解信用证的

审核方法及修改要

点； 

 学会运用“单证

一致、单单一致”审

单原则； 

 理解软条款； 

 理解改证函撰

写方法。 

开证申请书内

容与合同条款

一致； 

改证函内容正

确。 

6 

3 

进 出 口

合 同 的

履行 

备货与

租船订

舱 

 能与工厂签订

正确的买卖合同； 

 能根据信用证

条款正确缮制托运

 知道国内合同

的格式及内容要求； 

 运用托运单的

缮制要点及订舱程

国内合同条款

完整、内容正

确； 

托运单填写正

6 



单，办理租船订舱

事宜。 

序。 

 理解托运单中

发货人、收货人及被

通知人在运输中的

关系。 

确。 

出口报

检与报

关 

 能正确缮制相

关单据向检验机构

办理检验手续。 

 能向海关办理

备案及报关手续。 

 学会运用制作

出境货物报检单、商

业发票、装箱单、出

口货物报关单的要

点。 

 理解报检和报

关在业务流程中重

要地位。 

 

出境货物报检

单、商业发票、

装箱单、出口

货物报关单等

单据缮制正确；

报检和报关程

序操作无误。 

4 

办理保

险 

 能够根据信用

证要求合理选择保

险险别，缮制投保

单，正确计算保险

金额。 

 能准备商业发

票、装箱单和投保

单向保险公司办理

保险。 

 知道我国海洋

运输货物保险的险

别与条款。 

 理解办理保险

的流程； 

 理解制作货物

运输保险投保单要

点； 

 理解保险单中

被保险人和投保加

成的作用； 

 学会运用投保

单中保险金额和保

险费的计算。 

投保单缮制正

确；办理保险

程序无误。 

4 

装船出

运与结

汇 

 能换取海运提

单，制作装运通知

并向进口商发送，

进口商接收装运通

知； 

 根据信用证要

求缮制结汇所用单

据，原产地证书、

汇票等。 

 能按照“单证

一致，单单一致”

原则审核单据。 

 知道换取海运

提单程序； 

 理解海运提单

的签发日期和信用

证中的装运期、交单

期、有效期之间的逻

辑关系。 

 理解信用证对

结汇单据的要求。 

 运用审单方法

进行审单。 

结汇单据正确

无误，单单一

致，单证一致。 

4 

出口退

税 

 能够准备相关

单据向国税局办理

退税手续 

 理解办理退税

所需单据。 

办理退税手续

程序正确。 
2 

进口报  能够准备相关  理解进口报检 进口报检单、 6 



检、报

关与提

货 

单据向检验机构办

理检验手续，向海

关办理进口报关； 

 能够办理提货

手续。 

单、进口报关单缮制

要点； 

 运用办理提货

程序办理提货。 

进口报关单缮

制正确；办理

提货程序无误。 

 

七、课内实验名称及基本要求 

序

号 实验名称 主要内容 实验 
时数 实验类型 备

注 

1 
公司和产品英文介

绍 

 能流利地用英语介绍公司； 

 能对产品进行合理评价，并运用英语介

绍产品，挖掘产品亮点，突出产品特色。 

 

4 设计型  

2 交易磋商 

 能通过网络等方式寻找到目标客户； 

 用英语独立流畅地撰写完成询盘、发盘、

还盘及接受函的书写； 

 能正确核算报价、还价及盈亏核算。 

4 设计型  

3 合同签订 
 能根据交易磋商的条件拟定英文进出

口合同。 
4 验证型  

4 信用证业务 

 能根据合同条款缮制开证申请书，把合

同中的相关条款合理转化为开证申请书中

的单据要求； 

 能够根据合同审核信用证条款，并撰写

改正函。 

4 设计型  

5 备货与租船订舱 

 能与工厂签订正确的买卖合同； 

 能根据信用证条款正确缮制托运单，办

理租船订舱事宜。 

4 验证型  

6 出口报检与报关 

 能正确缮制相关单据向检验机构办理

检验手续。 

 能向海关办理备案及报关手续。 

2 验证型  

7 办理保险 

 能够根据信用证要求合理选择保险险

别，缮制投保单，正确计算保险金额。 

 能准备商业发票、装箱单和投保单向保

险公司办理保险。 

2 验证型  



8 装船出运与结汇 

 能换取海运提单，制作装运通知并向进

口商发送，进口商接收装运通知； 

 根据信用证要求缮制结汇所用单据，原

产地证书、汇票等。 

 能按照“单证一致，单单一致”原则审

核单据。 

4 验证型  

9 出口退税 
 能够准备相关单据向国税局办理退税

手续 
2 验证型  

10 
进口报检、报关与

提货 

 能够准备相关单据向检验机构办理检

验手续，向海关办理进口报关； 

 能够办理提货手续。 

3 验证型  

11 综合实操  进出口业务流程综合实操 15 验证型  

  合计 48   

 

八、评价方式与成绩 

 
 
 

撰写人：  

系主任审核：  

时间：2023.2.18 时间：2023.2.20 

 
 
 

总评构成（全 X） 评价方式 占比 评测的毕业要求/指标点

编号 

X1 进出口货物贸易综合实验（pocib）系统

成绩 
50% LO312/ LO313/ LO315 

X2 进出口货物贸易综合实验（simtrade)系
统成绩 

40% LO112 

X3 平时表现（课堂回答问题、参与讨论、

考勤情况、课堂听讲是否认真等）   
10% LO331/LO332 


